
 
A continuación, te proporcionamos los argumentos comerciales que deberás memorizar ya que se trata de elementos clave en tu 
desempeño comercial en entrevista con médicos o bien dentro de los ejercicios de role play que se te realizaran de manera 
constante para enriquecer tu labor de ventas. Adicionalmente podrás realizar ejercicios por tu cuenta tomando como base la 
rúbrica que aparece en la página posterior para medir tu nivel de desempeño. 

Skinfill Blue 
Bioestimulador + Bioremodelador 

1. Recuerda siempre llevar el vademécum o folleros del producto para usarlos como soporte de tu participación. 
2. A manera de referencia para los médicos puedes indicar que Skinfill Blues es el “Profilho plus plus”1. Nuestro 

producto es más económico y mucho más completo en su fórmula (70mg HA Multimolecular + exosomas sintéticos + 
péptidos) 

3. Skinfill blue nos da los siguientes beneficios: 
a. Efecto glow 
b. Hidratación profunda 
c. Estimulación colágeno 
d. Elasticidad 
e. Combate la flacidez sin cambiar las facciones 
f. Sin volumen artificial 

4. Se puede aplicar a 3 niveles a la vez, es decir, profundo, ligamento y superficial como skinbooster por su fórmula 
completa. 

 
1 Profhilo es un innovador bioestimulador y bioremodelador de la piel a base de ácido hialurónico ultrapuro (64 mg / 2 ml), sin agentes químicos reticulantes ni aditivos. 
https://www.google.com/search?q=profilho&oq=profilho&gs_lcrp=EgZjaHJvbWUqBggAEEUYOzIGCAAQRRg7MgcIARAAGIAEMgkIAhAAGAoYgAQyCwgDEAAYChgLGIAEMgsI
BBAAGAoYCxiABDILCAUQABgKGAsYgAQyCwgGEAAYChgLGIAEMgsIBxAAGAoYCxiABDILCAgQABgKGAsYgAQyCwgJEAAYChgLGIAE0gEIMTcwNWowajeoAgCwAgA&sourceid
=chrome&source=chrome.ob&ie=UTF-8 
 

https://www.google.com/search?q=profilho&oq=profilho&gs_lcrp=EgZjaHJvbWUqBggAEEUYOzIGCAAQRRg7MgcIARAAGIAEMgkIAhAAGAoYgAQyCwgDEAAYChgLGIAEMgsIBBAAGAoYCxiABDILCAUQABgKGAsYgAQyCwgGEAAYChgLGIAEMgsIBxAAGAoYCxiABDILCAgQABgKGAsYgAQyCwgJEAAYChgLGIAE0gEIMTcwNWowajeoAgCwAgA&sourceid=chrome&source=chrome.ob&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=profilho&oq=profilho&gs_lcrp=EgZjaHJvbWUqBggAEEUYOzIGCAAQRRg7MgcIARAAGIAEMgkIAhAAGAoYgAQyCwgDEAAYChgLGIAEMgsIBBAAGAoYCxiABDILCAUQABgKGAsYgAQyCwgGEAAYChgLGIAEMgsIBxAAGAoYCxiABDILCAgQABgKGAsYgAQyCwgJEAAYChgLGIAE0gEIMTcwNWowajeoAgCwAgA&sourceid=chrome&source=chrome.ob&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=profilho&oq=profilho&gs_lcrp=EgZjaHJvbWUqBggAEEUYOzIGCAAQRRg7MgcIARAAGIAEMgkIAhAAGAoYgAQyCwgDEAAYChgLGIAEMgsIBBAAGAoYCxiABDILCAUQABgKGAsYgAQyCwgGEAAYChgLGIAEMgsIBxAAGAoYCxiABDILCAgQABgKGAsYgAQyCwgJEAAYChgLGIAE0gEIMTcwNWowajeoAgCwAgA&sourceid=chrome&source=chrome.ob&ie=UTF-8


 

 

RÚBRICA SKINFILL BLUE 
 

       

      

      

      

      

      

      

      

      

Criterio 

Niveles de desempeño 

Excelente 100% Bueno 75% Regular 50% No satisfactorio 25% No se presenta 0% 

Vademécum o folleto 

     
Lleva consigo el vademecum o 

folleto y los usa como soporte de 
su exposición   

Lleva consigo el vademecum o 
folleto, pero no los usa como 

soporte de su exposición 
No lleva los documentos para dar 

soporte de su exposición 

Profliho plus plus 

     
Hace referencia a Profilho plus 
plus resaltando la fórmula de 
nuestro producto (70mg HA 
Multimolecular + exosomas 

sintéticos + péptidos) superior a la 
de la competencia 

Hace referencia a Profilho 
plus plus pero no resalta 

la fórmula de nuestro 
producto superior a la de 

la competencia  

No hace la referencia de 
Profilho plus plus 

No toca el tema dentro de su 
entrevista 

Beneficios 

     
Menciona los 6 beneficios de 

nuestro producto: a.Efecto glow; 
b.Hidratación profunda; 
c.Estimulación colageno; 

d.Elasticidad; e.Combate la 
flacidez sin cambiar las facciones; 

f.Sin volumen artificial. 
Menciona 4 a 5 beneficios 

del producto 
Menciona 2 o 3 

beneficios del producto 
Menciona un solo beneficio del 

producto 
No toca el tema dentro de su 

entrevista 

Niveles de aplicación 

     

Menciona los 3 niveles de 
aplicación: profundo, ligamento y 
superficial como skinbooster por 

su fórmula completa. 
Menciona 2 niveles de 
aplicación del producto 

Menciona 1 nivel de 
aplicación  

No menciona el tema en la 
entrevista 

 

Objetivo: Medir el nivel de desempeño del KAM respecto de los criterios comerciales que se utilizan en ejercicios de rol play o en entrevistas reales con clientes, 
evaluando su gestión estratégica y comercial mediante criterios claros, objetivos y medibles. 
Objetivos específicos:  
1) Elimina la subjetividad del evaluador. 
2) Garantizar la equidad. 
3) Medir la retención del conocimiento. 
4)Identificar brechas de habilidades. 
5) Facilitar la retroalimentación. 


